Neukunden gezielt gewinnen (Adressanalyse SLAM)
Sales Information

Mit smarten Analysen zu neuen Kunden

Nutzen Sie den Wert, der in Ihrer Kundendatenbank
steckt! Die smarte Analyse SLAM ermittelt fir Sie L ° B.

potenzielle Neukunden, die Ihren TOP-Bestands-
kunden wie Zwillinge gleichen. SLAM steht fiir
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SLAM liefert Ihnen eine Charakterisierung lhrer
Top-Kunden und eine klare Aussage Uber die
Erh6hung der Response-Wahrscheinlichkeit
gegenliber einem nicht optimierten Mailing.

Durch die fokussierte Neukundenansprache senken
Sie Kosten, steigern Responsequoten und Umsatze.

Das bieten wir lhnen:
Q/ Adressanalyse mit genauer Beschreibung lhrer derzeitigen TOP-Kunden
o/ Exakte Zahlen zu Neukundenpotenzialen, die Ihren TOP-Kunden gleichen
Qf Prazise Aussage zur Steigerung der Response-Wahrscheinlichkeit
Q/ Wissenschaftlich fundierte Analysemethoden
Jede Menge Vorteile:
= Attraktiver Festpreis von nur 750 Euro pro Analyse
m Prazise Zielgruppenselektionen, reduzierte Streuverluste und Kosten

= Optimierte Neukundenansprache mit mehr Response
m Gewadhrleistung von Datenschutz und Datensicherheit

Klingt interessant?
Dann lassen Sie sich von unseren Spezialisten zu der fiir Sie optimalen Losung beraten unter
info@postdirekt.de oder +49 228 189 15950

postdirekt.de
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